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Enquéte menée aupres de la promotion des diplémés 2007, 30 mois aprés l'obtention du DUT.
Ces données sont représentatives de la situation
des répondants au ler décembre 2009.

Que deviennent les dipldmés aprés un DUT ?

DUT Techniques de Commercialisation (TC)

Promotion 2007
Université Versailles Saint-Quentin-en-Yvelines
IUT de Mantes-en-Yvelines

Principales formations suivies

51 inscrits - 50 diplémés - 49 ont pu étre contactés
30 répondants a I'enquéte :

« tous en formation initiale classique

* 10 garcons - 20 filles

Du diplédme au 1° décembre 2009 (25 répondants)

Temps moyen en emploi : 12,2 mois
Y compris alternance

Situation au ler décembre 2009, 30 mois apres le dipléme — Diplomes obtenus

Licence Générale = 2
Licence Professionnelle = 11
Bac+3=2
Alternance
‘ OLicence Pro OLicence 3 OMaster 1 OEcole de commerce OAutre OPas d'études|
En études En emploi En recherche d'emploi Lecture : Aprés le DUT, sur 30 diplémés, 9 ont poursuivi leurs études en Licence Professionnelle en 2007-08
Lecture : 30 mois aprés le DUT, sur 30 dipldomés, 19 sont en études (dont 7 en alternance)
et 8 sont en emploi
Caractéristiques de la poursuite d’études Zoom sur les diplomés

au 1¢ décembre 2009
La poursuite d’études rend compte de toutes les inscriptions de 2007-08 a 2009-10 dans I'enseignement supérieur

(certains étudiants ont pu suivre plusieurs formations en paralléle). Mode de financement

Parcours d’études Contrat d’apprentis_sage = 5_
Contrat de professionnalisation = 2

Job étudiant = 1
Poursuite 1 an - Licence Pro: 6 Pas de financement = 11

Reprise1an | 3 | oo rceetgeston: 1 Lieu de la poursuite d’études
Ccole de commerce et gestion : -
i Autre Bac +3: 1 En lle-de-France (hors UVSQ) = 14
) . En province ou a I'étranger = 5
Reprise 2 ans Licence Pro — Master 1 : 1A )
Ecole de commerce et gestion : 1

4 Ecole de commerce et gestion — Autre : 1

Licence 2 et 3 — Master 1 : 1

Poursuite 3 ans 16 Licence 2 et 3 — Ecole de commerce et gestion : 1
Licence Pro — Ecole de commerce et gestion : 3
Ecole de commerce et gestion : 11

Lecture : Parmi les dipldbmés qui ont poursuivi leurs études 1 an aprés le DUT, 6 étaient en Licence Professionnelle.
Parmi les diplomés qui ont repris leurs études pendant 2 ans aprés une interruption, 1 était en Licence Professionnelle puis en Master 1.
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Caractéristiques
de I’emploi

Niveau
de I’emploi

Temps
de I’emploi

Localisation
de I’emploi

Perception
de 'emploi

Direction Réussite et Insertion Professionnelle
Observatoire de la Vie Etudiante

Avec le DUT
n=2

CDI: 2

Professions intermédiaires : 2

Temps plein : 2

Yvelines : 1
Autre lle-de-France : 1

2 considerent que leur salaire est en
adéquation avec leur niveau de
qualification

Aucun ne recherche un autre emploi

Si 1 pense que son emploi correspond
a la formation de DUT, 1 pense que son
emploi nécessiterait une formation
supplémentaire

Avec le DUT + d’autres dipldmes
n=6

CDI: 5
CDD:1

Professions intermédiaires : 6

Temps plein : 6
Paris : 1
Yvelines : 4

Autre lle-de-France : 1

3 considerent que leur salaire est en
adéquation avec leur niveau de
qualification

2 pensent que leur emploi correspond
a leur dipléme le plus élevé

Aucun ne recherche un autre emploi

Emplois
=>missions

Mode
d’obtention
de I’emploi

Secteur
de I'emploi

Enquéte menée aupres de la promotion des diplémés 2007, 30 mois aprés l'obtention du DUT.

Avec le DUT
n=2

Conseiller clientele grand public
= > Gestion et exploitation d'un
portefeuille de 1 000 clients
Assistant commercial
= > Planification des formations
informatiques, facturation, contacts
clients

Par relations personnelles : 1
Par internet : 2

Activités financiéres et d’assurance : 1
Information et communication : 1

Ces données sont représentatives de la situation
des répondants au ler décembre 2009.

Avec le DUT + d’autres diplomes
n==6

Conseiller financier

Responsable de rayon
= > Gestion du personnel et gestion
économique

Attaché clientéle
= > Gestion des rendez-vous clients, accueil,
prospection

Attaché clientéle
= > Gestion portefeuilles clients, prospection,
vente

Courtier en prét immobilier
= > Négociation commerciale, gestion des
relations clients et bancaires

Chargé des relations entreprises-formations
= > Création de partenariats et pérennisation
des relations avec les entreprises, organisation
événements, recrutement candidats a
I'apprentissage

Grace aux stages, a l'alternance a I'lUT : 1
Grace a la poursuite d’études : 3

Par relations personnelles : 1

Par candidature spontanée : 1

Commerce, transport, hébergement
et restauration : 1

Activités financieres et d’assurance : 4
Enseignement : 1
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