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La poursuite d’études rend compte de toutes les inscriptions
dans I'enseignement supérieur de 2010-11 a 2012-13.
(certains étudiants ont suivi plusieurs formations en paralléle).
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97 inscrits - 84 diplémés - 83 ont pu étre contactés Pas d'études
37 répondants a I'enquéte : 31 en formation initiale classique, 6 en alternance "

26 filles, 11 garcons Poursuite 1 an
21 Bac ES, 12 Bac techno, 4 Bac S

*
Reprise 1 an
Poursuite 2 ans
Reprise 2 ans

Poursuite 3 ans

Alternance Lecture : Aprés le DUT, 7 diplémés ont poursuivi leurs études 1 an et 2 diplémés ont repris

leurs études pendant 1 an, apres une interruption

En études En emploi En recherche d'emploi Inactif
2010-11
Lecture : 30 mois apres I'obtention de leur DUT, 21 des 37 diplémés sont

en études (dont 8 en alternance) et 10 sont en emploi Diplémes obtenus

Licence professionnelle = 15
Autre bac +3 =5
Licence générale = 4
Bac+4 =2

Autre = 2

.

OLicence Pro @Licence 3
OMaster 1 @Master 2
DOEcole de commerce et gestion D Ecole de communication, publicité, multimédia

Mode de financement Lieu de la poursuite d’études OAutre oPas détudes
Pas de financement = 12 En lle-de-France (hors UVSQ) = 18
Contrat d’apprentissage = 5 En Province ou a I'étranger = 2
Contrat de professionnalisation = 3 ATUVSQ =1

Job étudiant = 1

Lecture : Aprés le DUT, 13 des 37 diplémés ont poursuivi leurs études en Licence professionnelle en 2010-11

Enquéte menée auprés de la promotion des diplémés 2010, 30 mois apres I'obtention du DUT. Ces données sont représentatives de la situation des répondants au 1er décembre 2012
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Seuls les 10 diplémés en emploi au 1er décembre 2012 sont pris en compte
(les poursuites d’études, y compris en alternance, sont exclues)

ecccccee

ecececscececccccccens >> avec primes et 13éme mois

>> hors primes et 13éme mois : : ) _
5 pergoivent des primes et/ou un 13éme mois

Type de contrat

Lecture : 80% des diplémés (6 sur 8) gagnent entre 1 118 € et 2 200 €. Lecture : La moitié des diplémés gagne plus de 1 725 €
La moitié gagne plus de 1 517 €

Temps de travail

®cecccccccccce

Localisation

5 estiment que leur emploi correspond a leur formation de DUT
3 recherchent un autre emploi

7 considérent que leur salaire n’est pas en adéquation avec leur niveau de qualification

Enquéte menée auprés de la promotion des diplémés 2010, 30 mois apres I'obtention du DUT. Ces données sont représentatives de la situation des répondants au 1er décembre 2012
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Seuls les 10 diplémés en emploi au 1er décembre 2012 sont pris en compte
(les poursuites d’études, y compris en alternance, sont exclues)
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e000ccccccccccccccccccce

Par candidature spontanée : 3

Grace a Internet (dép6t CV en ligne, annonce, rubrique recrutement...) : 2
Grace aux stages, a I'alternance a I'lUT : 2

Par un autre mode (salon, bouche a oreille...) : 2 Secteur d’activité
Grace a la poursuite d’études : 1

Suite a un changement de contrat chez le méme employeur ou suite a une mission
d’intérim : 1

N

Lecture : 3 diplomés ont obtenu leur emploi en envoyant une candidature spontanée.

Un enquété a pu obtenir son emploi par plusieurs moyens.

Lecture : 4 diplomés exercent leur emploi dans le secteur du commerce, des transports,
de ’hébergement et de la restauration.

ececsccccee
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Emplois Missions

Technico-commercial Fidélisation et développement de portefeuilles clients
Assistant commercial - Relation client, gestion des commandes

Assistant en redéploiement PLV Intermédiation entre les sociétés de cosmétique et les sociétés de montage PLV
Agent commercial de vente de voyage Organisation de voyages, vente de billets

Attaché de clientéle - Conseil, accueil, vente

Conseiller d’accueil Vente de produits bancaires et conseil clients
Conseiller de vente

Employé de magasin - Mise en rayon, étiquetage, conseil clients

Héte service client Gestion de la caisse et de la trésorerie, service client
Fleuriste - Vendeur Vente, conseil clientéle, gestion du stock

Enquéte menée auprés de la promotion des diplémés 2010, 30 mois apres I'obtention du DUT. Ces données sont représentatives de la situation des répondants au 1er décembre 2012




