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Assurance, Banque, Finance, DEVU - Formation et pilotage
Spécialité Conseiller gestionnaire de clientéle sur le marché des Bureau des Enquétes et Analyses
particuliers (ABF)

/

Type de contrat

ececcecccccccccoce

Niveau Salaire net mensuel (équivalent temps plein)
>> hors primes et 13éme mois

Ny Information non communiquée car effectifs insuffisants
Encadrement d’une équipe

Temps de travail
>> avec primes et 13éme mois

Localisation 8 pergoivent une majoration
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Perception de la rémunération seecccccccccccccce

En emploi En études hors En recherche d'emploi

alternance Perception de I’emploi

Enquéte menée auprés de la promotion des diplémés 2010, 30 mois apres I’obtention de la licence professionnelle.
Ces données sont représentatives de la situation des répondants au 1er décembre 2012




Assurance, Banque, Finance, , univrsiTE DE
Speleall_te Conseiller gestionnaire de clientéle sur le marché des VERSAILLES s
particuliers (ABF) ST-QUENTIN-EN-YVELINES

DEVU - Formation et pilotage
Bureau des Enquétes et Analyses
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Mode d’obtention
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Role de la Licence Professionnelle dans I'insertion professionnelle

0 1 2 3 4

5
sweousterance® | fa |
secatisston®) | e |

Connaissance du monde du travail (8) __
Comerupesagogaue®) | fee |

Niveau de formation Bac+3 (8) __
Popwers® | fes ]

1: trés faible - 2 : faible - 3 : moyen - 4 : élevé -5 : trés élevé

ecccccce
eccccocee

Emplois Missions

Chargé de clientele en marché de particuliers Prospection, gestion et maitrise de portefeuilles clients, développement du marché de la téléphonie mobile, vente de produits
d’assurance et de finance

Conseiller de clientele particuliers (3) Prospection et gestion de portefeuilles, conseil, accueil et fidélisation des clients

Conseiller bancaire Accueil et conseil de la clientéle, gestion de portefeuilles

Conseiller en ligne Orientation et conseil des clients vers différents produits

Conseiller de clientéle

Assistant RH

Enquéte menée auprés de la promotion des diplémés 2010, 30 mois apres I’obtention de la licence professionnelle.
Ces données sont représentatives de la situation des répondants au 1er décembre 2012




