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 D’infos  
                                                                        Enquête menée auprès de la promotion des diplômés 2 015, 30 mois après l’obtention de la LP. Ces donnée s sont représentatives de la situation des répondan ts au 1 er décembre 2017                       1 
   

+ D’infos 
     www.uvsq.fr/enquetes  

� 31 inscrits - 27 diplômés - 22 ont pu être contactés 
� 5 répondants à l’enquête : tous  en alternance 
� 3 Bac Techno, 1 Bac Pro, 1 Bac S 
� 5 hommes 
� 3 ont poursuivi leurs études pendant 2 ans 

Le nombre de répondants en emploi est faible , seuls les emplois et  les missions  à 30 mois sont présentés . 
 

                             
 
 

La promotion  2015 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

                                                                                        La situation   
 
 

�  à 18 mois au 1er décembre 2016  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

      
 
 
 
 
 

 
 
 
 

 
� Emplois 

Ingénieur commercial en terres polluées 
 
 
Conseiller commercial  
Technico-commercial dans l'éclairage 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

�  à 30 mois au 1er décembre 2017 
 

 
 
 
 
 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

� Missions 
Développement de portefeuilles clients sur le marché des terres polluées auprès des entreprises du BTP, réflexion sur les 
grands projets territoriaux, proposition de solutions de valorisation ou de traitement de terres polluées dans le respect de la 
réglementation 
Développement, gestion de portefeuilles, traitement des réclamations  
Rédaction de devis, suivi du service après-vente et des affaires, démarchage 
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