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Technico-commercial, parcours Chargé d'affaires en Vente de Solutions durables (VSD)

La promotion 2016

» 16 inscrits - 15 diplémés - 14 ont pu étre contactés

» 5 répondants a I'enquéte : tous en alternance

» 2Bas ES, 1Bac S, 1 Bac Techno, 1 Bac Pro

» 4 hommes - 1 femme

» 3 ont poursuivi leurs études aprés la LP : 1 pendant 1 an, 1 pendant 2 ans, 1 pendant 3 ans

» Projet professionnel : 3 en termes de secteur, 1 en termes de métier Q 3 ont vu leur projet conforté par la formation
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= 318 MOois au 1¢" décembre 2017 » 330 Mois au 1¢" décembre 2018

En emploi En études Inactif En études

Le nombre de répondants en emploi est faible, seuls les emplois et les missions a 30 mois sont présentés.

" Emplois " Missions

Suivi des commandes clients, réponse aux appels d'offres

Développement commercial, suivi clientéle, assistance a la direction
Commercialisation d'offres environnementales, gestion de portefeuilles clients,
management d'équipes

Ingénieur d'affaires
Chargé d'affaires en négoce de métaux ferreux et non ferreux
Chargé d'affaires

+ D’infos
www.uvsq.frlenquetes

Enquéte menée aupreés de la promotion des dipléomés 2016, 30 mois aprés I’obtention de la LP. Ces données sont représentatives de la situation des répondants au 1¢" décembre 2018




