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s3 Ressources disciplinaires Subject reources 1 option & choisir MBONGUI : UE31 | UE32 | UE33 | UE3.4 | UE35 | UE41 | UE42 | UE43 | UE44 | 45 [ Total
s3 R3.01 Marketing Mix-2 R3.01 Marketing mix Obligatoire 8 10 ] 14 4 18 2 2 100
s3 R3.02 Entretien de vente R3.02 Sales conversation Obligatoire 8 10 ; 14 4 18 3 3 100
s3 R3.03 Principes de la communication digitale R3.03 Principles of digital communication Obligatoire 8 10 H 1 a 18 3 3 100
s3 R3.04 Etudes marketing-3 R3.04 Marketing studies - 3 Obligatoire 7 6 ] 13 0 13 15 15 100
s3 R3.05 Environnement économique international R3.05 International economic environment Obligatoire 8 5 : 13 0 13 15 15 100
s3 R3.06 Droit des activités commerciales-1 R3.06 Business activites law -1 Obligatoire 3 7 T 13 0 13 05 05 05 15 100
s3 R3.08Tableau de bord commercial R3.08 Business dashboard Obligatoire 9 4 H 13 0 13 05 05 05 15 100
s3 R3.MMPV.15 Management de la performance du point de vente R3.MMPV.15 Point of sale performance Obligatoire 12 6 : 12 6 18 4 a 100
s3 R3.MMPV.16 Marketing du point de vente R3.MMPV.16 Marketing applied to a point of sale |  Obligatoire 1 6 : 1 6 18 4 4 100
s3 Transverse et linguisti Lingustic and cross-sectional resources MBONGUI 1
s3 R3.07 Techniques quantitatives et représentations - 3 R3.07 Q“a"ma":‘“h"‘““es and Obligatoire 8 5 13 0 13 05 05 05 15 100
s3 R3.14PPP-3 R3.14 Personal professional project - PP -3 Obligatoire 5 5 1 10 0 10 05 05 05 15 100
s3 R3.11 Langue B du commerce - 3 R3. 11 Business language B- 3 Obligatoire 7 8 1 10 5 15 05 1 1 25 100
53 R3.10 Langue A - Anglais du commerce - 3 R3. 10 Business English language A -3 Obligatoire 7 8 T 10 5 15 0,5 1 1 25 100
s3 SAé Learning and Assessment Environment (LAE) MBONGUI H
s3 SAE 3.01 Pilotage d'un projet en déployant les techniques de commercialisation LAE 3.01 Project steering deploying business Obligatoire 10 10 15 I 20 0 20 6 6 100
techniques 1
s3 SAE3.MMPV.02 Démarche d'ouverture d'un point de vente LAE 3.MMPV.02 Point of sale creation process Obligatoire 12 12 40 : 14 10 24 7 6 6 0,5 05 20 100
53 i::j:::::lvg‘ﬂa Analyse d'un point de vente ou d'un rayon dans un environnement LEA3. MMPV‘Zi:;‘iI:S:{z:pZ:::;:f sale or Obligatoire 15 15 20 : 30 0 30 5 5 10 100
s3 Portfolio - 53 Portfolio - 53 Obligatoire 10 10 T 10 0 10 o 100
sS4 Ressources disciplinaires Subject resources MBONGUI i ECTS-S1 10 10 10 30
S4 R4.01 Stratégie Marketing R4.01 Marke(ir{g strategy Obligatoire 8 4 1 4 8 12 3 3 100
' |R4.02 Négociation : réle du vendeur et de I'acheteur g o oles o thebuyerand the Obligatoire ’ ’ : 0 M u 3 3 100
4 R4.03 C 1on d'une de - R4.03 design of a communication campaign Obligatoire 7 7 : 10 4 1 3 3 100
s R4.04 Droit du travail R4.04 Labour law Obligatoire 3 ] 8 8 05 05 05 15 100
s4 R4.MMPV.09 Merchandising R4.MMPV.09 Merchandising Obligatoire 10 : 10 0 10 15 15 100
s4 R4.MMPV.10 Management des équipes-1 R4MMPV.10 Team management - Obligatoire 8 6 1 10 4 14 3 3 100
sa R4.MMPV.11 GRC R4-MMPV.11 Cfsm'"” relationship Obligatoire 8 6 : 10 4 14 15 15 100
s4 Transverse et linguistique Linguistic and cross-sectional resources MBONGUI 1
s4 R4.05 Anglais appliqué au commerce-4 R4.05 English applied to business - 4 Obligatoire 6 8 10 4 14 05 05 05 15 100
4 R4.06 LVB appliquée au commerce-4 R4.06 Modern language B applied to business -4 |  Obligatoire 6 8 10 4 14 05 05 05 15 100
4 R4.07 Expr s ion Culture-4 R4.07 Expression Communication Culture - 4 Obligatoire 8 6 10 4 1 05 05 05 15 100
4 R4.08 PPP-4 Obligatoire 6 3 3 05 05 05 15 100
s4 SAé Learning and Assessment Environment (LAE) MBONGUI
$4 | SAE4.01 Evaluation de la performance du projet en déployant les technigu| oy e oo 01 Projectperforman Obligatoire 15 5 20 [ 1 o 20 1 1 1 3 100
4 SAEA.02 Pilotage commercial d'une organisation LAE4.02 Business running of an organisation Obligatoire 15 15 30 [ 20 10 30 1 1 1 3 100
s4 Z:E:'::;::x‘:il e o damé du du point de vente et :::al?:jn?ao:;D:;:uat‘so;i;\‘::r:‘;‘:‘:f e Obligatoire 14 14 30 : 18 10 28 3 3 6 100
of the team }
4 stage Internship Obligatoire 10 H 10 10 2 2 2 2 2 10 100
4 Portfolio Portfolio Obligatoire 10 15 ] 10 10 1 1 1 1 1 5 100
s4 BCC d'ouverture Knowledge and skills openness unit : ECTS 52 10 10 10 30
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